[image: image2.png]‘ K Uentpansha 6asa ganux (LIGA)

prozorro prozorro.gov.ua
\ 7 :
\ /
\ /
T ¥ v T

T ekl

‘ MaiaaHunku ‘

frmren Vi St B vawrins





«05» серпня 2016 р.

ЗАПИТ ЦІНОВИХ ПРОПОЗИЦІЙ № 36-ЗП
про проведення процедури закупівлі

(далі – «Оголошення»)
Благодійна організація "Всеукраїнська мережа людей, які живуть з ВІЛ/СНІД" (далі – «Мережа») оголошує процедуру місцевої закупівлі по створенню навчальної відеоінфографіки.

Предмет закупівлі: 

Створення навчальної відеоінфографіки по використанню системи ProZorro (до 5хв.) відповідно до сценарію, наданого замовником, та скороченої версії відеоінфографіки (до 1 хв.) для трансляції на телебаченні.

Термін постачання товарів (надання послуг): серпень  2016 р. – 05 вересня 2016р.
Умови оплати: 100% післяплата
Очікуваний результат: підписання угоди про Створено 2 відеороліки високої якості для розміщення в мережі інтернет та трансляції на телебаченні.

Обов’язкові технічні та кваліфікаційні вимоги до предмета закупівлі:
	Обов’язкові технічні вимоги до предмета закупівлі
	Документи, які підтверджують відповідність технічним вимогам

	Результати кожної складової процесу роботи повинні відповідати вищезазначеним етапам та є предметом узгодження з Мережею.
	Цінова пропозиція

	Вартість послуг вказується у гривнях. 

Крім того, бюджет повинен включати пов’язані витрати, якщо такі матимуть місце.
	Цінова пропозиція

	Надання послуг може бути припинено на будь-якому з етапів надання послуг на розсуд Мережі з повідомленням виконавця за 5 днів до дня припинення послуг
	Цінова пропозиція


	Обов’язкові кваліфікаційні вимоги до постачальника товарів або виконавця робіт та послуг
	Документи, які підтверджують відповідність кваліфікаційним вимогам

	Безготівковий розрахунок 
	Цінова пропозиція (так/ні)

	Умови розрахунків: 100% післяплата
	Цінова пропозиція (так/ні)

	Наявність досвіду створення подібних інформаційних відеороликів/відеоінфографік для розміщення в мережі інтернет та трансляції на телебаченні.
	· Інформація у пропозиції про факти здійснення робіт та/або надання консультаційних послуг з подібних інформаційних відеороликів/відеоінфографік для розміщення в мережі Інтернет та трансляції на телебаченні.

· Портфоліо продуктів.

	Наявність кваліфікованих спеціалістів, яких постачальник послуг може залучити для надання послуг у кількості не менше 2-х осіб.
	Резюме спеціалістів, які можуть бути залучені до всіх етапів надання послуг. 

	Право на здійснення підприємницької діяльності (можуть брати участь юридичні особи).


	· Копія Виписки/Витягу з Єдиного державного реєстру юридичних осіб, фізичних осіб-підприємців та громадських формувань; 

· Копія Свідоцтва платника ПДВ (при умові реєстрації платником ПДВ) або витяги з реєстрів платників ПДВ та платників єдиного податку; 

· Копія документу, що підтверджує повноваження особи, яка подає пропозицію (в разі, якщо пропозиція підписується не керівником відповідно до ЄДР)


* До оцінювання згідно критеріям оцінки допускаються цінові пропозиції, які відповідатимуть обов’язковим технічним та кваліфікаційним вимогам. Невідповідність цінової пропозиції хоча б одній з таких вимог призводить до автоматичної повної дискваліфікації такої цінової пропозиції.
Критерії оцінки цінових пропозицій, які відповідатимуть обов’язковим технічним та кваліфікаційним вимогам, та їх вагові коефіцієнти:

	Критерій оцінки  2
	Ваговий коефіцієнт
	Документи, які підтверджують відповідність критерію

	Вартість проекту
	50%
	Загальна вартість робіт та послуг з розбивкою по видам послуг.

	Досвід реалізації подібних проектів
	50%
	Портфоліо продуктів


Вартість послуг має бути зазначена у гривні. 
Цінова пропозиція обов’язково має включати в себе:
1. Заповнену форму Цінової пропозиції (форма додається). 

2.   Копії:

·  Свідоцтва про державну реєстрацію юридичної особи або фізичної особи-підприємця 
·  Витяг з єдиного державного реєстру юридичних осіб та фізичних осіб-підприємців; 

·  Свідоцтва платника ПДВ (при умові реєстрації платником ПДВ) або Свідоцтва про сплату єдиного податку або витяги з реєстрів платників ПДВ та платників єдиного податку; 

·   Копія Статуту і витягу з протоколу про призначення керівника (для юридичних осіб).
ПОСАДОВІ ОСОБИ ЗАМОВНИКА, УПОВНОВАЖЕНІ ЗДІЙСНЮВАТИ ЗВ'ЯЗОК З УЧАСНИКАМИ ЗАКУПІВЛІ
Додаткову інформацію можна отримати за телефонами: (044) 467-75-67 вн.н. 790 у з фахівця управління грантовими проектами відділу адвокації Конончук Євгенії, е-mail: e.kononchuk@network.org.ua
Правила оформлення цінової пропозиції учасника:

1. Учасники мають подавати пропозиції у письмовому вигляді особисто або поштою, електронною поштою.

2. Пропозиція та всі копії будь-яких документів, що включаються в цінову пропозицію, мають бути обов’язково завіреними підписом учасника, а якщо учасником є юридична особа, то печаткою та підписом уповноваженої особи.

3. Надані у письмовому вигляді або надіслані у PDF-форматі копії документів мають бути розбірливими та якісними.

4. Відповідальність за достовірність наданої інформації в своїй ціновій пропозиції несе учасник.

5. Строк дії цінової пропозиції повинен становити не менше 30 календарних днів з дати підписання договору.

6. Якщо цінова пропозиція надсилається у письмовій формі, то вона має бути  поміщеною у конверт формату А4, який на лініях склеювання має бути промаркований печаткою учасника у декількох місцях, аби виключити можливість несанкціонованого ознайомлення із вмістом конверту до настання дати розкриття цінових пропозицій співробітником відділу закупівель Мережі. Якщо конверт, що містить цінову пропозицію, не оформлений, не запечатаний та не промаркований належний чином, то в такому разі такий конверт не приймається. 

7.  Якщо цінова пропозиція подається електронною поштою, то учасник повинен  надіслати у вкладенні електронного повідомлення файл відсканованої письмової версії цінової пропозиції із додатками, належним чином завіреними згідно пункту 2 Запиту, та обов’язково вказати у темі електронного повідомлення «Цінова пропозиція від [назва учасника]  щодо створення відеоінфографіки».

8. У разі, якщо цінова пропозиція надійшла після спливу кінцевого терміну приймання цінових пропозицій, то конверт з такою ціновою пропозицією не розкривається і повертається Мережею на адресу відправника. Якщо електронне повідомлення з ціновою пропозицією надійшло після спливу кінцевого терміну приймання цінових пропозицій, таке повідомлення залишається без розгляду.

9. До участі у оцінці цінових пропозицій Комітетом місцевої закупівлі допускаються цінові пропозиції, які повністю відповідають умовам цього Запиту. 

10. Постачальник зобов’язаний дотримуватись вимог Кодексу поведінки постачальників, з текстом якого можна ознайомитись за посиланням http://network.org.ua/projects/nuo/purchase.php.
Цінові пропозиції приймаються (на вибір):

· особисто за адресою: Україна,  04080, м. Київ, вул. Межигірська, 87-Б, під’їзд 1, поверх 2, якщо враховано пункт 6 Запиту;
· на електронну пошту e.kononchuk@network.org.ua, якщо враховано пункт 7  Запиту.
Кінцевий термін приймання цінових пропозицій: до 12 серпня 2016 року до 15:00 (включно) за київським часом.

Найбільш економічно вигідна цінова пропозиція, за умови відповідності такої пропозиції умовам Запиту цінових пропозицій, визначається комітетом місцевої закупівлі Мережі згідно критеріїв оцінки та вагових коефіцієнтів, які зазначені у цьому запиті. Визначення переможця даної процедури закупівлі відбудеться, протягом 5 (п’яти) робочих днів з дати відкриття цінових пропозицій з можливістю подовження цього строку за необхідності уточнення інформації, яка міститься у цінових пропозиціях, не більше ніж на 5 днів. Результати місцевої закупівлі буде повідомлено всім учасникам не пізніше 5 (п’яти) робочих днів з дати прийняття рішення про визначення переможця, шляхом надіслання відповідних повідомлень учасникам процедури місцевої закупівлі поштою або електронною поштою. 

Комітетом місцевої закупівлі може бути визначено найбільш економічно вигідною цінову пропозицію учасника за умови внесення до неї останнім рекомендацій комітету з місцевої закупівлі.
Цей запит цінових пропозицій та цінова пропозиція переможця місцевої закупівлі є невід’ємними частинами договору про закупівлю, який буде укладений з переможцем цієї процедури закупівлі. 

	
	Додаток 1 

до Запиту на створення навчальної відеоінфографіки


	№ 
	Назва
	Од. вим.
	Кіл-сть
	Вартість за од. (грн.)

	1. 
	Створення навчальної відеоінфографіки по використанню системи ProZorro (до 5хв.) відповідно до сценарію, наданого замовником
	шт.
	1
	

	2. 
	Створення скороченої версії відеоінфографіки (до 1 хв.) для трансляції на телебаченні
	шт.
	1
	

	ВСЬОГО
	


	№ п/п
	Обов’язкові кваліфікаційні та технічні  вимоги до постачальника товарів або виконавця робіт та послуг
	Документи, які підтверджують відповідність кваліфікаційним вимогам

	Результати кожної складової процесу роботи повинні відповідати вищезазначеним етапам та є предметом узгодження з Мережею.
	 (так/ні)

	Вартість послуг вказується у гривнях. Крім того, бюджет повинен включати пов’язані витрати, якщо такі матимуть місце.
	 (так/ні)

	Надання послуг може бути припинено на будь-якому з етапів надання послуг на розсуд Мережі з повідомленням виконавця за 5 днів до дня припинення послуг
	 (так/ні)

	Наявність досвіду створення подібних інформаційних відеороликів/відеоінфографік для розміщення в мережі інтернет та трансляції на телебаченні.
	(так/ні)

	Наявність кваліфікованих спеціалістів, яких постачальник послуг може залучити для надання послуг у кількості не менше 2-х осіб.
	(так/ні)

	Безготівковий розрахунок
	 (так/ні)

	Умови розрахунків: 100% післяплата
	 (так/ні)


 __________________________                      _________________________                  
  [Дата]

[ПІБ, посада]




[підпис]                      
[М.П.]
Додаток 2 

до Запиту на створення навчальної відеоінфографіки
СЦЕНАРІЙ

навчальної відеоінфографіки по використанню системи ProZorro

Ми даємо трьох мальованих персонажей. Кожен персонаж буде мати декілька промальованих поз. Ви маєте нам сказати, які пози на вашу думку необхідно намалювати. Потрібно інтегрувати цих персонажів у відеоінфографіку, як представників наших трьох цільових аудиторій. Тобто коли йде мова про якусь з трьох цільових аудиторій, потрібно виводити і персонажа. Для зручності в сценарії цільові аудиторії виділено різними кольорами.
Сценарій:
1. Публічні закупівлі - це товари, послуги та роботи, що закуповує держава на гроші платників податків. Не всі знають, що наша держава купує все - від олівців до локомотивів, від ремонту коридору у школі, до ремонту автомобільних доріг - і витрачає на ці закупівлі 250 млрд грн на рік. Це великий, і поки що малоконкурентний, ринок збуту, який відкрито українському бізнесу завдяки переводу закупівель з паперового в електронний формат. 

2. У Замовника виникла потреба купити, наприклад, папір А4. Він готує тендерну документацію, де описує предмет закупівлі, його характеристики та кваліфікаційні вимоги до постачальника. Щоб не вигадувати опис паперу  з нуля, від користується примірними специфікаціями на infobox.prozorro.org де просто Cut and paste те, що йому потрібно. Потім від підвантажує всі документи через свій кабінет на одному з авторизованих майданчиків. 

3. Не важливо з якого майданчика Замовник оголосив закупівлю, інформація з майданчика потрапляє в центральну базу даних і одразу дублюється на всіх майданчиках. Таким чином Бізнесмени на кожному майданчику побачать оголошення і зможуть подати пропозиції.
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4. Бізнесмену цікаво продати Замовнику папір А4. Він, сидячи в Карпатах під смерекою, бачить оголошення і вирішує подати пропозицію. Але в нього є питання, щодо термінів поставки товару. Він в онлайн чаті через кабінет на своєму майданчику ставить запитання Замовнику і так само в онлайн режимі отримує відповідь. Відповідь його задовольняє и Бізнесмен вирішує подавати пропозицію. Пакет документів мінімальний, всі ці документи в нього вже є в окремій папці на робочому столі ноутбука. Залишилось лише підготувати комерційну пропозицію. Тож Бізнесмен в два кліки завантажує документи в систему і чекає на аукціон. 

5. Починається електронний аукціон. Замовник з хвилюванням очікує кінець ауціону, коли він дізнається скільки грошей він заощадив. Бізнесмен, вже у офісі, підготував мінімальну ціну, до якої він може понизити свою пропозицію і все ще бути у прибутках. Громадськість может бути спостерігачем на аукціоні, дивитись як він проходить.

6. Завершення аукціону. Видно назви і документи компаній-учасників для всіх. Замовник бачить, хто переможець і хто учасники. Бізнесмен бачить конкурентів. Громадськість бачить всіх. 

7. Замовник відкриває документи переможця аукціону і дивиться чи товар відповідає тендерним технічним вимогам, а учасник-кваліфікаційним вимогам. Якщо все в порядку, він акцептує пропозицію, підписує договір. Якщо пропозиція не здовольняє потреби Замовника, він дискваліфіковує учасника і переходить до наступної по вигоді пропозиції. Бізнесмен може оскаржити рішення Замовника в онлайн режимі, якщо рішення на його думку є несправедливим. Скарга та рішення по ній доступні для перегляду Громадськості онлайн. 

8. Громадськість може все контролювати, дивитись пропозіції учасників, протоколи дискваліфікації, рішення про акцептування пропозицій, підписаний договір та додаткові угоди до нього, і навідь оплати по цьому договору, що відбулися через казначайство. Будь-який громадянин может подивитись звіти через bi.prozorro.org та контролювати витрати бюджетних грошей державою. 
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